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ENTORNO MACROECONOMICO

CoLOMBIA

El Dane report6 que la economia colombiana se habia expandido a
una tasa del 5.2% anual durante el segundo trimestre del afio 2011.
Asi, se ubicd unas cuantas décimas por encima del prondstico de
Anif del 5%, pero se situ6 en el rango esperado (4.75%-5.25%),
ver ALI No. 61 de junio de 2011.

Por el lado de la demanda, el crecimiento lo siguid liderando la
inversion, al expandirse a una tasa del 21.1% anual. Sin embar-
go, al descontar los inventarios, la formacidn bruta de capital
fijo sdlo crecid a una tasa del 14.8% anual, dejando la relacion
inversion/PIB acumulada en un 27%. Por su parte, el consumo
de los hogares se increment6 en un 6.4% anual en el segundo
trimestre del afio, impulsado por los bienes durables (+31.1%
anual) y los bienes semidurables (+17.8% anual). Entre tanto,
el gasto del gobierno dejo de desacelerarse y aumentd al 1.8%
anual. Asimismo, el sector externo continu6 restandole impulso a
la economia. Ello por cuenta de que las importaciones crecieron
un 28.4% anual en el segundo trimestre de 2011, mientras que
las exportaciones lo hicieron en un 7.6% anual.

Por el lado de la oferta, el sector mas dindmico continué siendo
la minerfa. Esta se expandié a una tasa del 10.3% anual en el
segundo trimestre de 2011, gracias a que la produccion de petro-
leo crudo, gas natural y minerales lo hubiese hecho en un 19.4%
anual. El segundo sector con mayor crecimiento fue el comercio,
expandiéndose en un 7.2% anual durante el segundo trimestre de
2011. Entre tanto, el sector transporte ocup0 el tercer lugar, expan-
diéndose en un 7.1% anual, y el de servicios financieros el cuarto,
creciendo en un 6.1% anual. Los demas sectores, exceptuando
construccion, presentaron crecimientos mas moderados: servicios
sociales, un 2.3% anual; agropecuario, un 2.2% anual; industria,
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un 2.1% anual; y electricidad gas y agua, un 1.5% anual. La  pIB-real de Colombia
construccién fue el Unico sector que se contrajo en el sequndo  (variacion % anual)
trimestre de 2011, haciéndolo en un -0.9% anual. 8

e Dado el buen desempefio de la economia colombiana en el primer 6

semestre del afio y los solidos fundamentales que muestran los 4.8
indicadores lideres locales, Anif espera que la economia colom- 43 45
biana registre un crecimiento del 4.8% en todo el afio 2011. Sin
embargo, la turbulencia internacional y la alta incertidumbre que
se respira en los mercados internacionales han llevado a Anif
a esperar que la economia colombiana registre una trayectoria 1.5
de “u” invertida hacia el afio 2012. Con ello, su crecimiento se
desaceraria, pasando de un 4.8% en 2011 a un 4.5% en 2012.
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Fuentes: Dane (2000-2010) y proyecciones Anif (2011-2012)
(p) provisional, (e) estimado.

Estapos UNiDos

e Dada la fuerte desaceleracion que sufrio la economia estadouni-
dense en el primer trimestre de 2011 (creciendo al 0.4% trimestre
anual), la gran inquietud que rondaba en el mercado era si esta
economia iba a continuar desacelerandose en lo que restaba del
afio o si por el contrario iba a retomar su ritmo de crecimiento.
Pues bien, la respuesta que se empez0 a oir con mas frecuencia
en el mercado era que la economia estadounidense seguiria
desacelerandose al menos en el segundo trimestre de afio.

e Pues bien, hacia finales de julio el Departamento de Comercio
de Estados Unidos reveld que la economia de este pais se habia
seguido desacelerando en el segundo trimestre del afio. En su
primera revision de la cifras, senald que ésta se habia expandido
a una tasa del 1.3% trimestre anual, con lo cual los indicios del
mercado eran totalmente ciertos. Adicional a esto, sefialé6 que  PIB-real mundial

, . 7y . . . ’ iacion ¢
habia revisado las Ultimas cifras de crecimiento de la economia (za”“““ % anual)

y que se presentaban cambios notables. Por ejemplo, reveld que 5.1
si bien la crisis financiera 2007-2009 habia llevado a la economia 5 (\/
estadounidense a tocar fondo en el cuarto trimestre de 2008, su 4 45

y o . 4,
contraccion habia sido del -8.9% trimestre anual y no del -6.8% 3

trimestre anual, como lo habia sefialado inicialmente. Asimismo,
que la actual desaceleracion de la economia habia empezado en 2
el tercer trimestre de 2010 y no en el primero de 2011.

e Esto lo reafirmé el Departamento de Comercio de Estados Unidos 0
en su segunda revision de la cifras divulgada en agosto, en la 4 -05
cual sefald que la inversion y las exportaciones habian seguido
siendo los motores de la economia en el segundo trimestre de
2011. En el caso de la inversion, reveld que ésta habia crecido al  Fuente:weo. (p) pronstico.
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6.4% trimestre anual en el segundo trimestre de 2011, debido a PIB-real de Estados Unidos
que la inversion realizada en estructuras no residenciales habia ~ (variacion % anual)
aumentado en un 15.7% trimestre anual, y la destinada al sector

5
de equipos y software lo habia hecho en un 7.9% trimestre anual. 4
- ’ 14 3 3 0
e Porsu parte, en el caso de las exportaciones, reportd que estas 5
se habian incrementado al 3.1% trimestre anual en el segundo . 1412
trimestre de 2011. Asi, que si bien se habian desacelerado, al )

haber crecido al 7.9% trimestre anual en el primer trimestre de
2011, habian ayudado a que el sector externo le sumara casi
0.1pps al crecimiento de la economia. Un resultado en que el
no hay duda también contribuyd el terremoto de Japon, pues
ocasiond que las importaciones tan solo crecieran al 1.9% tri-
mestre anual en el segundo trimestre de 2011.
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Fuentes: Bureau of Economic Analysis y JP Morgan.
(p) proyeccion.

e Entre tanto, el consumo de los hogares fue nuevamente de-
terminante en el modesto crecimiento de la economia en el
segundo trimestre de 2011. Este tan sélo se expandié al 0.4%
trimestre anual, tras haberlo hecho al 2.1% trimestre anual en el
primero del afio y al 3.6% en el cuarto de 2010, segun algunos
analistas debido a que: i) los altos precios de la gasolina y de
los alimentos le restaron poder adquisitivo a los hogares; ii) el
acceso al crédito continud siendo limitado; v iii) las condicio-
nes en el mercado laboral siguieron siendo dificiles, cayendo la
contratacion laboral e incrementandose la tasa de desempleo
en el segundo trimestre, hasta llegar al 9.2%.

o Porsu parte, el gasto del gobierno se contrajo nuevamente en el
segundo trimestre de 2011, aunque tan sdlo lo hizo al -0.9% tri-
mestre anual. Es decir, no cayd tanto como en el primer trimestre
del afo (-5.9% trimestre anual), pese a los dificiles problemas
fiscales que viene afrontando el gobierno estadounidense. Ello
debido a que los gastos federales se incrementaron en un 2.0%
trimestre anual, producto de que el gasto en defensa nacional
se hubiese elevado en un 7.1% trimestre anual.

e Ante esta desaceleracidn registrada por la economia estadouni-
dense en el segundo trimestre del afio, la pregunta que se han
venido haciendo algunos analistas es si la economia recobrara
finalmente su dinamismo en el tercer y cuarto trimestre del afio
o si por el contrario seguira a la baja. En efecto, inicialmente las
proyecciones de los analistas se inclinaban por una leve acelera-
cion en la segunda mitad del afio, la cual llevaria a la economia
a crecer al 1.5% trimestre anual en el tercer trimestre del afio
y al 2.5% trimestre anual en el cuarto trimestre del afio. Asi,
la economia estaria creciendo tan soélo en un 1.7% al cierre del
afio 2011, dejando su alza del 3.0% registrada un afio atras.
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Sin embargo, dadas las condiciones de las uUltimas semanas,
dichos analistas se han inclinado por un crecimiento de tan
sblo un 1.0% trimestre anual en el tercer y cuarto trimestre
del afno. Con ello, la economia estadounidense tan sélo estaria
creciendo un 1.4% al cierre de 2011.

e Para la Fed y algunos expertos, los factores que llevaron a la
economia estadounidense a desacelerarse en el primer semes-
tre del afio aparentemente ya estan siendo superados. De una
parte, el precio del petréleo se ha estabilizado en torno a los
US$90-100/barril y las cotizaciones de los commodities han
dejado su vigoroso ascenso. En consecuencia, no hay razén
aparente para que los hogares no retomen su consumo en lo que
resta del afo. Por otra, la produccion y las ventas industriales
deben estar por levantar cabeza, dada la esperada recupera-
cion de la industria automotriz producto de la normalizacién del
suministro de autopartes desde Japdn.

e Pese a esto, dichos expertos también reconocen que la eco-
nomia podria continuar recuperandose a un ritmo mas lento
de lo esperado. En su concepto, los hogares continGian siendo
supremamente cautelosos a la hora de tomar sus decisiones
de consumo. Ademas, su confianza en el mercado sigue fuer-
temente golpeada, alcanzando los niveles mas bajos desde la
crisis en julio de este afo (segun el indice de la Universidad de
Michigan), a causa de las dificiles condiciones laborales, con un
desempleo bordeando el 9% y una baja contratacién laboral.
Como si fuera poco, el acceso al crédito de vivienda sigue limi-
tado a los hogares y los ingresos adicionales que éstos reciben
aparentemente prefieren ahorrarlos en vez de gastarlos.

e Dado este panorama, no queda duda de que la recuperacion de
la economia, por el momento, probablemente seguird siendo
mas lenta y débil de lo presupuestado inicialmente. Ademas,
con la rebaja a la deuda por parte de Standard & Poor’s, de AAA
a AA+, la situacion tiende a agravarse, al menos en el mediano
plazo, por cuenta de la volatilidad que esto ha causado en los
mercados de valores del mundo.

e Como se recordara, todo esto data de abril de este afo, cuan-
do el mismo Standard & Poor’s le habia rebajado el outlook a
la deuda de Estados Unidos, de estable a negativo, sefialando
que si bien era una economia muy bien diversificada y con una
politica monetaria prudente y creible, era probable que estas
fortalezas no pudieran contrarrestar los riesgos crediticios que
se vislumbran para los proximos afos. En efecto, en ese en-
tonces sefialaba que no descartaba una rebaja a la calificacion
de su nota AAA en los proximos afios.
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e Enmedio de esto, Estados Unidos alcanzd el techo permitido de su
deuda (US$14.300 millones) en mayo y desde entonces, mientras
que el Congreso autorizaba elevarlo, el Tesoro empez6 a utilizar
diferentes medidas técnicas con tal de no incumplir con sus pagos.
Sin embargo, ante lo riesgosa vy dificil que comenz6 a volverse la
contienda entre demdcratas y republicanos, al haber atado dicha
alza a la disminucién del déficit fiscal (10.9% presupuestado para
2011) y no coincidir en la estrategia para hacerlo (los democratas
preponiendo elevar los impuestos, mientras que los republicanos
reduciendo gastos), las calificadoras de riesgo comenzaron a
pronunciarse para presionarlos. En junio, Fitch Ratings sefal
que Estados Unidos podria ver reducida la calificacion AAA de su
deuda, inclusive si hiciera un default técnico. Por su parte, en julio,
Moody’s puso en revision su calificacién Aaa, ante la probabilidad
de que dicho techo no fuese elevado antes del 2 de agosto, fecha
en la cual se estimaba Estados Unidos hiciera default si no habia
acuerdo. Entre tanto, Standard & Poor’s también comento, en ju-
lio, que le habia rebajado el outlook al crédito de Estados Unidos,
sefialando que la baja en la calificacion era casi inminente pasara
lo que pasara con el techo de la deuda.

e Pues bien, tras mantener en vilo a toda la economia mundial hasta
el ultimo minuto, dicho acuerdo entre demdcratas y republicanos
finalmente se concretd el 1 de agosto. Este contempla un alza
del techo de la deuda en US$2.100 millones en dos tramos. El
primero seria inmediatamente (en agosto) por US$900 millones y
el segundo en seis meses por lo restante. No obstante, se acordd
que este segundo tramo no requerira de autorizacion del Congreso
para entrar en vigor. Entre tanto, dicho acuerdo también establece
una disminucion en el déficit fiscal de US$2.400 millones en los
proximos diez afios también en dos tramos. Uno inmediato en
el que se disminuiria en US$1.000 millones y otro en el que una
comision especial determinaria, en los proximos cuatro meses,
qué gastos serian recortados por los US$1.400 millones restantes.

e Pese a esto, Fitch Ratings y Moody’s han sefialado que dicho
acuerdo tan sélo es el primer paso hacia la estabilidad fiscal de
mediano y largo plazo en Estados Unidos. En su concepto, dicho
acuerdo no es suficiente para que mantengan la calificacion de
la nota de la deuda de Estados Unidos. Tanto asi, que Moody’s
dejo su calificacion en Aaa con outlook negativo, a la espera de
que se tomen medidas adicionales que reduzcan el déficit fiscal
de aqui al afio 2013.

e Entre tanto, como se comentd, Standard & Poor’s fue la Unica
calificadora de riesgo que le rebajo, en un hecho inusual, la
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nota a la deuda de Estados Unidos. Es mas, dejo su outlook en
el plano negativo, lo que significa que podria volver a reducir su
calificacion (a AA) en dos afos. Ello aduciendo que, en primer
lugar, el acuerdo fiscal aprobado en el Congreso no estabiliza la
deuda en el mediano plazo.

VENEZUELA

e A mediados de ’mayo, el Banco Centrf?l de Venezuela (BCV) reveld PIB-real de Venezuela
que la economia venezolana se habia expandido a una tasa del  (variacién % anual)
4.5% anual en el primer trimestre de 2011. Con ello, dej6 claro 20
que se habia continuado recuperando, tras haber permanecido s
en crisis durante los afios 2009-2010. Asimismo, ratifico la te-
nue sefal de reactivacion del aparato productivo venezolano del
cuarto trimestre de 2010, por cuenta de un sector privado mas 5 /\ 3.0
dindmico que el publico (4.6% anual vs 3.6% anual). 0

10

e Este crecimiento de la economia venezolana superd una vez mas
las expectativas de algunos analistas, que presupuestaban uno
cercano al 3.5% anual. Sin embargo, su tendencia al alza si se  -15
ajusto a lo sefalado por la gran mayoria de éstos, quienes la
presupuestaban de antemano, sefialando que la economia vene-
zolana se habia visto enfrentada en el primer trimestre de 2011 (Fg)egtrgsye?gg? Central de Venezuela y Consensus Forecast.
a: i) un efecto estadistico base a favor, tras una contraccién del
-4.8% anual registrada un afio atras, y ii) unos altos precios del
petroleo (US$97.1/barril en promedio), resultado de la crisis en
Medio Oriente y el norte de Africa.
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e Por el lado de la demanda, el gasto del gobierno resultoé clave en
el crecimiento de la economia del primer trimestre de 2011. Este
se expandidé a una tasa del 10.4% anual, segun algunos analis-
tas debido a que aparentemente el gobierno no ahorrd la totali-
dad de sus mayores recaudos, recibidos gracias a los mas altos
precios del petroleo (US$97.1 barril observado vs. US$40/barril
presupuestado por el gobierno). En su concepto, éste comenz6 a
ejecutarlos anticipadamente y no todos en 2012, como antesala
a las elecciones presidenciales.

e Por su parte, la inversién (descontando inventarios) también
resultd pieza clave en el crecimiento de la economia del primer
trimestre de 2011. Esta se expandio a una tasa del 4.9% anual,
muy probablemente impulsada por la inversion publica, pues se
presume que la inversidn privada haya continuado siendo baja.
Ello como resultado del ambiente de incertidumbre y descon-
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fianza que continud presentandose en la economia, asi como
de las politicas de nacionalizacion y expropiacion en contra del
sector privado.

e Entre tanto, el consumo de los hogares crecid a una tasa del 3.7%
anual en el primer trimestre de 2011, lo cual sin duda le dio un
impulso aun mas solido al dinamismo de la economia. Segun
el BCV, ello como resultado de que los hogares venezolanos se
vieran favorecidos con la mayor disponibilidad de divisas autori-
zadas por la Comision de Administracion de Divisas (Cadivi) en
el mercado, a través del Sistema de Transacciones de Moneda
Extranjera (Sitme). Sin embargo, la inflacion, que promedid un
28.2% anual en el primer trimestre de 2011, y el desempleo,
que como es habitual se incrementd en el primer trimestre del
afio (al 9.3%), siguieron limitando su dinamismo.

e Finalmente, el sector externo volvid a restarle dinamismo a la
economia venezolana en el primer trimestre de 2011. Es decir,
siguiendo su comportamiento tipico en periodos de recuperacion,
éste le restd 6.8pps al crecimiento de la economia, debido a que las
exportaciones tan sélo se expandieron a una tasa del 5.1% anual,
mientras que las importaciones lo hicieron a una del 22.6% anual.

e Por el lado de la oferta, la actividad petrolera se contrajo a una
tasa del 1.8% anual en el primer trimestre de 2011, tras no re-
plegarse precisamente desde el mismo periodo de 2010. Entre
tanto, la actividad no petrolera se expandi6 a una tasa del 5.2%
anual, jalonada principalmente por el comercio, que crecid al
10.4% anual; el sector de comunicaciones, que lo hizo al 8%
anual, y la industria manufacturera, que lo hizo al 7.6% anual.
Por su parte, esta actividad estuvo presionada a la baja por la
construccion, que cayo6 en un 7.7% anual.

» Dado este crecimiento de la economia en el primer trimestre del
afo (4.5% anual), el gobierno venezolano ha venido sefialando que
es muy probable se supere su proyeccion oficial del 2% en 2011
(como un todo). Por cuenta de un precio del petréleo cercano a
los US$100/barril (por encima de US$40/barril presupuestado), el
mismo presidente Chavez habia sefialado esto a mediados de abril
y, mas recientemente, el Instituto Nacional de Estadistica (INE)
sefial6 que el crecimiento seria de al menos el 5% al cierre del afio.

¢ Para el mercado, sin embargo, el panorama que se vislumbra para
Venezuela en 2011 no es tan favorable como lo presume el gobierno.
El consenso de analistas se inclina en promedio por un crecimien-
to de tan sdlo el 2.7%, pues si bien algunos de ellos sefialan que
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existen ciertas condiciones a favor de la economia venezolana en
el corto plazo, tales como: i) su moderado ritmo de recuperacion;
ii) el quiebre que sufrid su inflacion al 22.9% anual a mediados de
abril, tras bordear el 30% anual a lo largo de 2010; iii) la flexibi-
lidad que esperan darle las autoridades a su manejo cambiario, y
iv) la abultada inversién que continda ingresandole a la actividad
petrolera; consideran que el panorama no es tan promisorio en el
mediano plazo. En su concepto, la economia de Venezuela conti-
nuara siendo victima del deterioro de sus fundamentales, a manos
de: i) la activa intervencion del Estado en el mercado; ii) la aln
alta inflacion; iii) la continua expansion del sector publico, y iv) la
alta incertidumbre y desconfianza en el mercado, que continta
desestimulando la inversion privada en el pais.

e Como si fuera poco, algunos expertos coinciden en afirmar que la
generacion de energia eléctrica seguira siendo uno de los mayores
obstaculos que continuara enfrentando la economia venezolana
para consolidar su actual dinamismo en el mediano plazo. Por
cuenta de una infraestructura insuficiente, una inversion baja en
el sector y un inadecuado mantenimiento, la capacidad productiva
del pais continuara viéndose limitada. Ademas, las estrategias
implementadas por el gobierno para afrontar este problema se
han quedado cortas. Por ejemplo, con la inversién de US$5.000
millones realizada por el gobierno en 2010, la generacién de
energia eléctrica sélo aumenté en 1.2MW, mientras se estima
que Venezuela requiere 5SMW.

o De otra parte, sin duda uno de los temas que poco a poco viene
generando mas incertidumbre es el resultado de las elecciones
presidenciales de 2012. Los analistas presupuestaban que el
presidente Chavez se tomaria el afio 2011 para ahorrar los
recursos necesarios que utilizaria para afrontar su campafia de
reeleccion en 2012. Pues bien, aparentemente apalancado en los
altos precios del petréleo, el presidente Chavez ha anticipado el
inicio de su campafia, como lo revelaron las cifras de crecimiento
del primer trimestre de 2011. Ademas, con los anuncios de que
construird dos millones de casas en los proximos cinco afios y
aumentara el financiamiento hipotecario (reduciéndole el encaje
a los bancos en 3pps al 14%), analistas sefialan que lo que bus-
ca es ganar adeptos. En su concepto, por ejemplo, lograr dicha
meta en el sector de la construcciéon es muy ambicioso dado el
historial del gobierno, la incertidumbre que ronda en el sector y
la falta de insumos para construir en el pais.

e Enlinea con esto, a mediados de junio la Asamblea Nacional de
Venezuela le aprobd al presidente Chavez una emision adicio-
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nal de deuda por Bs$45.000 millones. Aunque dejd claro que
dichos recursos serian utilizados asi: Bs$10.000 millones para
pagar el servicio de la deuda, Bs$10.000 millones para financiar
el programa de construccion del gobierno, Bs$10.000 millones
para financiar un programa de fomento del empleo, Bs$10.000
millones para financiar proyectos agricolas y Bs$5.000 millones
para financiar emergencias relacionadas con desastres naturales,
algunos analistas sefialan que también serian utilizados por el
presidente Chavez para ampliar su popularidad nuevamente.

e Muy posiblemente, lo Unico que impedird que el presidente
Chavez busque su reelecciéon y se mantenga en el poder por
mucho mas tiempo es su enfermedad. Como bien se sabe, le fue
extirpado un tumor cancerigeno, lo cual se presume lo apartara
de algunas de sus actividades oficiales en los proximos meses.
Sin embargo, auin no se sabe con total certeza cual sera la evo-
lucion de su enfermedad en el mediano y largo plazo. Es por ello
que no hay duda de que esto le ha agregado un poco mas de
incertidumbre y zozobra a las elecciones presidenciales de 2012.

Ecuapor

e ElBanco Central del Ecuador (BCE) revel6 que la economia ecua-  p1B-real de Ecuador
toriana habia crecido a una tasa del 8.6% anual en el primer  (variacion % anual)
trimestre de 2011. Con ello, dejé claro que la economia habifa 10
seguido con su buen desempefio del cuarto trimestre de 2010,
cuando se habia expandido a una tasa del 7.0% anual. Esto por
cuenta de la politica del gobierno de invertir parte de las reservas
internacionales en el financiamiento de los sectores productivos.
Ademas, dio la sefial al mercado de que la economia ecuatoria-
na puede llegar a expandirse al 5.1% al cierre del afio, como
es la meta oficial del gobierno. Asi, desbordar el prondstico del
mercado del 4.4%.
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e Porellado de la demanda, la inversidn (sin incluir inventarios) y
el consumo de los hogares siguieron siendo las locomotoras de la
, . . . .y Fuentes: Banco Central del Ecuador y Consensus Forecast.
economia en el primer trimestre de 2011. La inversion se expan- () proyeccion.
di6 a una tasa del 16.7% anual, impulsada principalmente por la
destinada a maquinaria y equipo (+18.4% anual), construccion
(+17.1%) y fabricacion de productos metalicos y no metalicos
(+5.7 anual). Ademas, muy probablemente estuvo apalancada
por el sector financiero, el cual reveld que los créditos al sector
productivo se habian incrementado en un 27.4% en el primer
trimestre de 2011.

2010
2011(p)
2012(p)



Comercio Exterior Colombiano 1

e Por su parte, el consumo de los hogares crecid a una tasa del
7.6% anual en el primer trimestre de 2011, jalonado principal-
mente por: i) un mayor acceso de los ecuatorianos al crédito,
al haberse incrementado en un 38.4% (en términos nominales)
los montos desembolsados; ii) un mayor flujo de remesas del
exterior, las cuales se incrementaron en un 1.5% anual, segun el
BCE, vy iii) un salario real mas alto, al haberse incrementado en
un 6.4% anual, segun el BCE. Como si fuera poco, la confianza
de los consumidores mejord en el ultimo afio, pues el indice cal-
culado por el BCE paso6 de 37.6 puntos en promedio durante el
primer trimestre de 2010 a 41.5 puntos en el primero de 2011.

e Entre tanto, el gasto del gobierno tan sélo se elevd a una tasa
del 2.7% anual en el primer trimestre de 2011, pese al alza
promedio del 29.4% anual del precio del petroleo a niveles cer-
canos a US$100/barril. Asi, se demostrd una vez mas las fuertes
limitantes del gobierno para obtener financiamiento, lo cual muy
probablemente incidié en que su gasto se hubiese desacelerado.
Cabe recordar que éste se habia incrementado en un 3.1% anual
en el cuarto trimestre de 2010, apalancado en recursos de prés-
tamos con multilaterales y con paises como China.

e Finalmente, el sector externo dejo de restarle dinamismo a la
economia en el primer trimestre de 2011, como venia hacién-
dolo durante todo el afio 2010. Sin embargo, tampoco es que
le haya sumado mucho (0.01pps), debido a que si bien las ex-
portaciones se expandieron mas que las importaciones (10.8%
anual vs. 8.0% anual), la diferencia no fue muy alta. En todo
caso, las exportaciones estuvieron impulsadas principalmente
por las de transporte y almacenamiento (+46.8% anual), las de
pesca (+34.5% anual) y las de productos alimenticios diversos
(+27.6%). Por su parte, las importaciones lo estuvieron princi-
palmente por las de azucar, que se multiplicaron por seis, y por
las de electricidad, que se incrementaron en un 165.6% anual.

e Por el lado de la oferta, sin duda la actividad petrolera resultd
clave en la expansion de la economia. Esta crecié a una tasa del
12% anual en el primer trimestre de 2011, resultado de que en los
contratos de prestacion de servicios, firmados entre el gobierno
y las petroleras privadas en noviembre pasado, estas ultimas se
hubiesen comprometido a retomar sus planes de inversion y a
levantar su nivel de produccion petrolero. Por su parte, la acti-
vidad no petrolera del pais no se quedd atras, expandiéndose a
una tasa del 8.1% en el primer trimestre de 2011. Ello impulsado
esencialmente por la construccién (+17.5% anual) y la mineria
(+8.3% anual).
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e Dado este crecimiento de la economia ecuatoriana en el primer
trimestre del afio, el BCE ha sefialado que mantendra su pro-
yeccion en el 5.1% para todo el afio 2011. En su concepto, este
crecimiento del Producto ecuatoriano del 8.6% anual es un muy
buen indicio de que dicha meta muy probablemente se lograra, al
cierre del afio, y de que no es tan ambiciosa como la han hecho
ver algunos analistas. Asi, coincide plenamente con el gobierno,
el cual viene sefialando que la economia ecuatoriana alcanzara un
alto crecimiento al cierre del afio 2011, apalancada en: i) la exitosa
renegociacion de los contratos petroleros; ii) las nuevas inversiones
que se esperan lleguen al pais protegidas por el nuevo Cddigo de la
Produccidn; iii) la expansion de la inversion estatal, y iv) los altos
precios del petréleo.

e Para el mercado, sin embargo, este crecimiento presupuestado
por el BCE y el gobierno supera sus expectativas. En su concepto,
la falta de fuentes de financiamiento en los mercados del exterior
muy probablemente le limitara al Estado parte del estimulo fiscal
que viene dandole a la economia. En efecto, su percepcion es mu-
cho mas conservadora. En promedio, los analistas se inclinan tan
sblo por un crecimiento del 4.4% para todo 2011. Por su parte, en
cuanto a sus proyecciones inflacionarias, algunos de ellos sefialan
que es muy probable que la inflacidn continte al alza al 4.8% en lo
que resta del afio, presionada por: i) el estimulo que viene dandole
el Estado a la economia; ii) el alza en los salarios pagados a los
ecuatorianos; y iii) el efecto indirecto que tiene la devaluacion del
dolar en una economia dolarizada como la ecuatoriana.

o De otra parte, el gobierno del presidente Correa sefiald que estaba
negociando un nuevo crédito con China por US$2.000 millones a
mediados de junio. De concretarse, éste seria el segundo en este
ano y, segun algunos expertos, ratificaria la firme intencién del go-
bierno de financiar su faltante fiscal avaluado en US$7.000 millones.
De lo contrario, estos mismos sefalan que Ecuador tendria que
seguir buscando nuevos préstamos con otros paises o sino reajustar
su programa de estimulo fiscal. En su concepto, la alternativa mas
viable, por descabellada que suene, seria que Ecuador emitiera
nuevamente bonos en los mercados del exterior, aunque esto le
significaria asegurar un spread alto por cuenta del default de 2008.

e En linea con esto, hace unas semanas se conocid que el gobierno
ecuatoriano pretendia concretar finalmente la reforma tributaria
que venia preparando desde principios del afio. Con ésta, se dice
que el gobierno buscaria solucionar la emergencia que se presen-
ta en el sistema de salud, la cual se estima requiere recursos por
aproximadamente US$406 millones. Sin embargo, para algunos
analistas también serviria como fuente de financiamiento del tan
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abultado gasto del Estado, presupuestado en US$23.950 millones
en 2011. De cualquier manera, el proyecto de ley, que pronto sera
presentado por el Ejecutivo, contempla gravar ain mas las bebidas
alcohdlicas, fijandoles un impuesto de US$6/litro, y los cigarrillos,
estableciéndoles uno de US$0.02/unidad. También, pretende crear
un impuesto ambiental al rodaje de vehiculos, bajo el cual la mayoria
de éstos tendria la obligacion de pagar US$30 al afio. Ademas, otro
impuesto ambiental, pero a las botellas plasticas de US$0.02/uni-
dad y a las bolsas plasticas no biodegradables de US$0.10/unidad.

PRECIOS DE LOS COMMODITIES

e Por cuenta del alto riesgo que existe de que las economias del mun-
do desarrollado caigan nuevamente en recesion, los precios de los
commodities han empezado a dar sefiales de fatiga. Estos tan sélo
se incrementaron en un 28% anual en agosto, tras haberlo hecho
en un 38.1% anual en julio, segun el indice del precios del FMI. Ello
debido a que los precios de los bienes energéticos, que habian sido
su motor en los Ultimos meses, también registraron una desace-
leracion en agosto. Estos tan sélo se elevaron en un 33.7% anual,
tras haberlo hecho en un 43.7% anual en julio, en parte debido a
que el precio del petroleo siguié cayendo. En agosto, éste promedid
unos US$86.6/barril, después de haber llegado a los US$97.3/barril
en julio y haber alcanzado los US$109/barril en abril. Entre tanto,
los precios de los bienes no energéticos también incidieron en esta
desaceleracion general de los precios de los commodities. Estos se
incrementaron en un 19.2% anual en agosto, después de haberse
elevado en un 29.3% anual en julio, muy probablemente debido al
cese de las inclemencias climaticas de principios del afio y a la baja
en la demanda en algunos paises por temor de una nueva recesion.

e Por tipo de productos, los precios de la gran mayoria también
registraron esta misma desaceleracion. Los precios de los bienes
industriales se incrementaron en un 18.9% anual en agosto,
tras haberlo hecho un 34% en julio. Asimismo, los precios de
los metales y minerales se incrementaron en un 17.6% anual,
después de haberlo hecho al 35% anual en julio. Sin embargo,
esta desaceleracion ya la venian registrando los precios de otros
tipos de bienes desde julio. Este es caso de los precios de los
alimentos, los cuales se incrementaron en un 20.1% anual en
agosto, tras haberlo hecho en un 33.1% anual en junio. También
es el caso de los precios de las bebidas, los cuales tan sélo se
elevaron en un 15.7% anual en agosto, luego de haberlo hecho
en un 20.1% anual en junio.
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SECTOR EXTERNO COLOMBIANO:
TENDENCIAS DE MEDIANO Y LARGO PLAZO
ACUMULADO ANUAL A JUNIO, 2001-2011

e En el primer semestre de 2011, las exportaciones siguieron con Exportaciones
su gran dinamismo del ultimo afio. En el acumulado en doce  Acumulado en doce meses a junio, 2002-2011
meses a junio, éstas llegaron a US$47.370 millones, con lo cual  (valor FOB USs millones)
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e Las exportaciones tradicionales siguieron siendo la locomotora
de las exportaciones totales del pafs, gracias al auge minero-  Fuente: calculos Anif con base en Dane.
energético que se vive actualmente en Colombia y a las altas
cotizaciones de estos productos en los mercados internacionales.

Estas llegaron a US$32.030 millones en el acumulado en doce
meses a junio, con lo cual superaron en un 44.6% las registradas
un afno atras (US$22.150 millones). Entre tanto, las exportacio-
nes no tradicionales tan solo ascendieron a US$15.340 millones
en ese mismo periodo, con lo cual superaron solamente en un
6.0% anual las alcanzadas un afio atras (US$14.460 millones).
Ello claramente resultado del bloqueo venezolano a los productos
colombianos de 2009, el cual llevo a los exportadores colombia-
nos a buscar otras latitudes y a que, aparentemente, ahora se
estén empezando a cosechar dichos esfuerzos. En todo caso,
todo esto ha llevado a que la composicion de las exportaciones
del pais haya pasado de estar dividida la mitad por productos
tradicionales y la otra mitad por productos no tradicionales, a
estar conformada en un 68% por productos tradicionales y en
un 32% por productos no tradicionales al corte de junio de 2011.

e Estados Unidos sigui6 siendo el principal mercado de las expor-
taciones del pais en el acumulado en doce meses a junio. Del
valor total de éstas, ese pais recibié el 40.7%, equivalente a
US$19.300 millones. Esto implica que las exportaciones a ese
pais se incrementaron en un 24.1% en el Gltimo afio, gracias a la
recuperacion de su demanda, el auge minero-energético actual en
el pais y a que Estados Unidos se haya convertido en el mercado
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sustituto del venezolano para la comercializacion de productos no
tradicionales. En efecto, este mercado, ademas de seguir siendo
el mas importante para las exportaciones tradicionales del pais
(representando el 46.1% del total de éstas), se ha convertido en
el mds importante para las exportaciones no tradicionales (con
el 28.5% del total de éstas).

China fue el segundo mercado en importancia para las expor-
taciones del pais, al recibir el 4.6% del total, equivalente a
US$2.170 millones en el acumulado en doce meses a junio. Ello
debido principalmente a las exportaciones de combustibles, que
representaron el 68.3%; las de hierro y acero, que pesaron el
16.3%; y las de productos de cobre, que lo hicieron en un 11.8%.
Ecuador fue el tercer mercado en importancia, al recibir el 4.1%
del total de las exportaciones, equivalente a US$1.940 millones
en el acumulado en doce meses a junio. Sin embargo, la canasta
de productos exportados a ese pais estuvo mas diversificada y
compuesta principalmente de vehiculos, que representaron el
13.9% del total; combustibles, que pesaron el 13.7% del total;
productos de plastico, que lo hicieron en un 7.1% del total; y
papel y cartdn, con el 6.9% del total. Paises Bajos fue el cuarto
mercado mas importante, al recibir el 4% del total de las expor-
taciones, equivalente a US$1.915 millones en el acumulado en
doce meses a junio. No obstante, su canasta exportada estuvo
concentrada principalmente en combustibles, que representaron
el 82.2% del total. Entre tanto, las exportaciones a Venezuela
tan solo llegaron a los US$1.405 millones en el acumulado en
doce meses a junio, equivalentes al 3.0% del total.

Por grupo comercial, la Unidn Europea continud siendo un
mercado clave para las exportaciones del pais en el primer se-
mestre de 2011. Las exportaciones a ese mercado alcanzaron
los US$6.270 millones, equivalentes al 13.2% del total. Estas
fueron principalmente de combustibles, que representaron el
60.8% del total; de café, que pesaron el 11.6%; y de frutas,
que lo hicieron en un 9.7%. Por su parte, la CAN siguio siendo
el segundo mercado mas importante para las exportaciones del
pais. Las exportaciones a ese mercado alcanzaron los US$3.300
millones, equivalente al 7.0% del total. Estas fueron principal-
mente de combustibles, que representaron el 15.9% del total;
de productos de plastico, que pesaron el 9.6% del total; y de
vehiculos, que lo hicieron el 8.7%.

Las exportaciones a otros grupos comerciales como Chile, Mer-
cosur, EFTA, Tridngulo del Norte de Centroamérica, G3 y Canada
fueron relativamente bajas. Pese a ser mercados con los cuales
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Colombia cuenta con TLCs, en el acumulado en doce meses a
junio, las exportaciones a Chile tan sélo llegaron a US$1.520 mi-
llones (3.2% del total); a Mercosur, a US$1.430 millones (3.0%);
al EFTA, a US$890 millones (1.9%); al Tridngulo del Norte de
Centroamérica, a US$850 millones (1.8%); al G3, a US$670 mi-
llones (1.4%); y a Canada, a US$530 millones (1.1%). En otras
palabras, las exportaciones a estos mercados fueron bajas, muy
probablemente debido a que hasta ahora los exportadores estén
incursionando en éstos. Ello a su vez producto de que dichos
TLCs entraron en operacion recientemente, salvo por el G3 que
lo hizo en la década del noventa.

De otra parte, las importaciones del pais también registraron
un gran dinamismo en el primer semestre de 2011. En el acu-
mulado en doce meses a junio, éstas alcanzaron los US$48.265
millones, con lo cual superaron en un 35.5% las registradas
hace un afio, cuando habian sumado US$35.620 millones. Asi,
siguieron alcanzando niveles histdricos, gracias a la revaluacion
de la tasa de cambio peso-ddlar, las rebajas arancelarias que ha
venido implementando el gobierno desde noviembre de 2010 y
a una industria que mes a mes viene creciendo a una tasa entre
el 4%-6% anual. Entre tanto, las materias primas y los bienes
intermedios continuaron siendo los productos mas importados
por el pais, representando el 41.9% del total; seguidos por los
bienes de capital, que pesaron el 36.8%, y por los bienes de
consumo, con el 21.3% restante.

Estados Unidos continu6 siendo el principal proveedor de bie-
nes del pais en el acumulado en doce meses a junio. Del valor
total de las importaciones, ese pais le suministré a Colombia el
26%, equivalente a US$12.570 millones. Sin embargo, la ca-
nasta de productos importados desde éste estuvo concentrada
principalmente en maquinas y aparatos, con el 19% del total,
y combustibles, con el 17.7% del total. China fue el segundo
proveedor mas importante del pais, al suministrarle a Colombia
el 14% del total de las importaciones, equivalente a US$6.745
millones en el acumulado en doce meses a junio. Sin embargo,
la canasta de productos importados desde ese mercado también
estuvo concentrada en maquinas y aparatos, con un 20.9% del
total, y maquinas y aparatos electrénicos, con el 20.7% del to-
tal. Entre tanto, México fue el tercer proveedor mas importante
para el pais, al abastecerlo con el 10.1% del total, equivalente
a US$4.890 millones. Sin embargo, la canasta de productos
importados desde ese mercado también estuvo concentrada
en vehiculos, con el 24.4% del total, y maquinas y aparatos
electronicos, con el 23.4% del total

Importaciones
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Principales origenes de las importaciones
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Por grupo comercial, la Unién Europea continud siendo un pro-
veedor clave del pais en el primer semestre de 2011. Del valor
total de las importaciones, las procedentes desde ese mercado
alcanzaron los US$6.540 millones, equivalentes al 13.6% del
total. Estas fueron principalmente de maquinas y aparatos,
que representaron el 17% del total; aeronaves, que pesaron
el 16.5%; y productos farmacéuticos, que lo hicieron en un
10.4%. Por su parte, el G3 siguid siendo el segundo proveedor
mas importante del pais, pero corresponde totalmente a las
importaciones desde México que ya fueron explicadas. Entre
tanto, Mercosur fue el tercer proveedor en importancia para
el pais. Del valor total de las importaciones, las que llegaron
desde ese mercado sumaron US$4.450 millones equivalentes
al 9.2% del total. Estas fueron principalmente de cereales, que
representaron el 21.3% del total;, maquinas y aparatos, que
pesaron el 8.0%; y residuos y desperdicios de las industrias
alimentarias, que lo hicieron en un 7.4%.

Las importaciones desde otros grupos comerciales como Cana-
da, Chile, EFTA y Tridangulo del Norte de Centroamérica fueron
relativamente bajas. Pese a ser mercados con los cuales el pais
cuenta con TLCs, en el acumulado en doce meses a junio, las
importaciones desde Canada tan sélo sumaron US$870 millones
(1.8% del total); desde Chile, US$860 millones (1.8%); desde
el EFTA, US$470 millones (1.0%) y desde el Tridngulo del Norte
de Centroamérica, US$100 millones (0.2%).

Hasta el momento, el andlisis se ha centrado en evaluar el des-
empefio de las exportaciones e importaciones en el mediano
plazo. Por ello, para analizar el comportamiento de mas largo
plazo, se calcula el crecimiento relativo de exportaciones e im-
portaciones entre 2001 y 2011. En el caso de las exportaciones,
las mas dindmicas en los Ultimos diez afios fueron las de petroleo
y derivados, que se incrementaron en un 28.7%; las de carbdn,
que lo hicieron en un 22.6%; las de alimentos, que lo hicieron
en un 14.7%, y las de café, que lo hicieron en un 14%. Por su
parte, las menos dindmicas fueron las de cuero y manufactu-
ras, que se incrementaron en un 3.2%, y las de textiles, que lo
hicieron en un 3.6%.

Entre tanto, en el caso de las importaciones, las mas dinamicas
en los ultimos diez afios fueron las de tubos de hierro y acero,
que se incrementaron en un 35.9%; las de centrales de comu-
nicaciones, que lo hicieron en un 31.4%, y las de vehiculos no
ensamblados, que aumentaron en un 27.2%. Por su parte, las
importaciones de harinas de pescado fueron las Unicas que ca-
yeron, haciéndolo en un -23.8%.
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Principales productos de exportacion
(tasa de crecimiento relativa %,
junio 2011 /junio 2001)
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Fuente: calculos Anif con base en Banco de la RepUblica.

Principales productos de importacion
(tasa de crecimiento relativa %,
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las registradas un afio atras, cuando habian sumado US$12.080

millones. Ademas, siguieron aumentando su importancia en el

total de las exportaciones del pais, al representar el 70% del total

frente al 62% que habian alcanzado en el primer semestre de

2010. Sin embargo, en esto también resultaron clave las altas

cotizaciones de los commodities en los mercados internacionales,

al incrementarse (de manera implicita) en un 47.7% anual frente

al alza del 5.2% anual registrada por el volumen exportado.

e Alinterior de las exportaciones tradicionales, las mas representativas
continuaron siendo las de petrdleo y sus derivados. El valor total de
éstas equivalid al 70.1% de las tradicionales. Ademas, éstas fueron
las mas dinamicas junto con las de café en el primer semestre de

Exportaciones
Enero-junio (2010-2011)

Descripcion Enero - junio

Valor FOB Variacion
(US$ millones) (%)
2010 2011 2010/2009 2011/2010
Exportaciones totales 19.249 26.800 24.3 39.2
Exportaciones tradicionales 12.076 18.759 53.3 55.3
Café 843 1.492 0.2 77.0
Petroleo y sus derivados 7.624 13.151 98.1 72.5
Carbon 3.113 3.729 8.1 19.8
Ferroniquel 496 387 62.2 -21.9
Exportaciones no tradicionales 7.174 8.042 -5.7 12,1

Fuente: Dane.
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2011, al incrementarse en un 72.5% anual a US$13.150 millones.
No obstante, su gran dinamismo estuvo asociado principalmente al
alza en el precio internacional del petroleo (25.8% anual en prome-
dio). Esta llevd a que el precio implicito, al que fueron negociadas
las exportaciones de petrdleo, registrara un incremento del 37.1%
anual. Esto sumado al auge minero-energético actual en el pais, que
llevé al volumen exportado a incrementarse en un 25.8% anual,
evidentemente propicié dicho crecimiento del 72.5% en el valor
de las exportaciones de petréleo en el primer semestre de 2011.

e Las exportaciones de carbon fueron las segundas mas impor-
tantes al interior de las exportaciones tradicionales en el primer
semestre de 2011. Del valor total de éstas, el 19.9% correspondid
a las de carbdn. Sin embargo, éstas perdieron relevancia en el
ultimo afio, cuando habian pesado el 25.8% del total, debido a
que tan soélo se incrementaron en un 19.8% a US$3.730 millo-
nes. Algo en lo que la fuerte ola invernal de principios del afio
resultd determinante, al haber afectado la explotacidn de carbon
a cielo abierto. Esta llevd a que el volumen exportado de carbdn
hubiese caido un 3.1% anual en el primer semestre de 2011. Por
fortuna, el precio implicito del carbdn, al cual fueron realizadas
las exportaciones, registro un alza del 23.6% anual, con lo cual
dicha baja en el volumen fue compensada.

* Por otra parte, las exportaciones de café fueron las mas dinamicas al
interior de las exportaciones tradicionales en el primer semestre de
2011. Estas se incrementaron en un 77% anual a US$1.490 millones,
gracias a que el precio implicito al que fueron realizadas registr6 un
alza del 43.6% anual y el volumen exportado hubiese alcanzado una
del 23.3% anual. Sin embargo, esto tan sélo le significo aumentar
su representatividad al interior de las exportaciones tradicionales
en 1pp al 8%. Por su parte, las exportaciones de ferroniquel fue-
ron las Unicas que se contrajeron en el primer semestre de 2011.
Estas llegaron a US$387 millones, tras haber bordeado los US$500
millones en el primer semestre de 2010, debido a que su volumen
exportado se redujo en un 33.7% en el Ultimo afo.

o De otra parte, las exportaciones no tradicionales llegaron a
US$8.040 millones en el primer semestre de 2011. Asi, se incre-
mentaron en un 12.1% frente a las registradas un afio atras, cuando
habian sumado US$7.170 millones. Esto evidencia que el pais poco
a poco ha logrado abrirle puertas a los productos con altos niveles
de valor agregado, en mercados diferentes al venezolano. Ademas,
sefiala que si bien las preferencias arancelarias ATPDEA siguen
sin ser renovadas por parte de Estados Unidos, la tasa de cambio
peso-dolar continta revaluandose y los altos costos de transporte
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siguen presentandose, aparentemente el sector exportador se ha
seguido sosteniendo via aumentos en sus niveles de productividad.

Al interior de las exportaciones no tradicionales, las agropecuarias
fueron las mas dindmicas. Estas se incrementaron en un 23.3%
a US$1.270 millones en el Ultimo afio. Sin embargo, esto solo les
valié para aumentar su representatividad en el total de las expor-
taciones no tradicionales del pais en 1.4pps al 15.8%. En cambio,
las exportaciones industriales, que si bien tan sélo se incremen-
taron en un 9.9% a US$6.650 millones, siguieron siendo las mas
importantes en el total de las exportaciones no tradicionales del
pais, representando el 82.7% del total. No obstante, en su interior
éstas registraron un alto nivel de concentracion y un crecimiento
moderado. Las exportaciones de metales representaron el 23.5%
del total de las exportaciones no tradicionales industriales y se
incrementaron en un 12.6% anual; las de productos quimicos, el
21.8% y aumentaron en un 11.1%, y las del alimentos y bebidas,
el 14.8% y se elevaron en un 10.8%. Es decir, un poco mas del
60% de las exportaciones industriales no tradicionales del pais fue
de estos tres sectores y tan soélo se incrementaron en promedio
a una tasa del 11.5% anual.

A nivel departamental, Antioquia continud siendo la region del
pais donde se fabricd la mayoria de los productos no tradicionales
exportados en el primer semestre del afio. Del total de las ex-
portaciones no tradicionales, en esta regién se produjo el 32.5%,
equivalente a US$2.620 millones. Bogota continud siendo la se-
gunda regidn en donde mas se fabricaron, produciendo el 18.8%
del total (US$1.510 millones), siendo escoltada por Valle del Cauca
en donde se produjo el 13.1% del total (US$1.050 millones). En
otras palabras, el 64.4% de las exportaciones no tradicionales del
pais fue producido en estas tres regiones. Sin embargo, Antioquia
fue la regidén en donde mas se incrementaron en el Ultimo afio.
Las exportaciones no tradicionales procedentes de esta regién
aumentaron en un 22.3% en el dltimo afio.

Tomando nuevamente el valor total de las exportaciones del pais
en el primer semestre de 2011 y clasificandolas segun su cate-
goria establecida por la CIIU Rev3., se observa que la canasta
exportable del pais estuvo compuesta asi: i) mineria, un 53.6%
del total; ii) industria, un 41.3%; iii) agropecuario, caza y silvi-
cultura, un 4.8%, v iv) otros, un 0.3%. Es decir, la mitad de las
exportaciones del pais fue de productos mineros y la otra mitad
de productos industriales y, un poco, de productos agropecuarios.
Sin embargo, las exportaciones del sector minero fueron las mas
dindmicas, al incrementarse en un 58.6% a US$14.370 millones

Exportaciones no tradicionales
segun departamento de origen

Enero-junio 2011
(participacion % en el total de exportaciones)

Otros
10.2

Antioquia
325

Atlantico
6.6

Bolivar
8.6

Cundinamarca
10.3
Valle del Cauca

Fuente: calculos Anif con base en Dane.
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en el ultimo afio. En cambio, las exportaciones industriales tan
sélo lo hicieron en un 21.7% a US$11.070 millones y las agro-
pecuarias lo hicieron en un 23.3% a US$1.270 millones.

e Al interior de la industria, las exportaciones estuvieron com-
puestas principalmente asi: i) productos de la refinacion del
petrdleo y combustible nuclear, un 22.9% del total industrial,
equivalente a US$2.540 millones; ii) alimentos y bebidas,
un 22.3%, equivalente a US$2.470 millones; iii) metales, un
17.6%, equivalente a US$1.950 millones; y iv) sustancias y pro-

Exportaciones (CIIU- Rev.3)
Enero-junio (2010-2011)

Descripcion Enero - junio

Valor FOB Variacion Participacion
(US$ millones) 2011/2010 2011
2010 2011 (%) (%)
Total 19.249 26.800 39.2 100.0
Sector agropecuario, ganaderia, caza y silvicultura 1.034 1.274 233 4.8
Pesca 6 7 14.9 0.0
Sector minero 9.064 14.371 58.6 53.6
Sector industrial 9.093 11.068 21.7 41.3
Productos alimenticios y bebidas 1.728 2473 43.1 9.2
Fabricacion de productos de tabaco 7 3 -53.2 0.0
Fabricacion de productos textiles 221 286 29.7 1.1
Fabricacion de prendas de vestir; preparado y tefiido de pieles 238 247 3.7 0.9
Curtido y preparado de cueros; calzado; articulos de viaje, maletas, bolsos de mano
y similares; articulos de talabarteria y guarnicioneria 115 126 9.9 0.5
Transformacion de la madera y fabricacion de productos de madera y de corcho,
excepto muebles; fabricacion de articulos de cesteria y esparteria 14 13 9.8 0.0
Fabricacion de papel, carton y productos de papel y carton 259 259 0.2 1.0
Actividades de edicion e impresion y de reproduccion de grabaciones 86 90 5.0 0.3
Coquizacion, fabricacion de productos de la refinacion del petrdleo, y combustible nuclear 1.702 2.540 49.2 9.5
Fabricacion de sustancias y productos quimicos 1.308 1.453 111 5.4
Fabricacion de productos de caucho y plastico 311 366 17.8 1.4
Fabricacion de otros productos minerales no metalicos 198 232 17.3 0.9
Fabricacion de productos metallrgicos basicos 1.881 1.947 3.5 7.3
Fabricacion de productos elaborados de metal, excepto maquinaria y equipo 128 131 2.5 0.5
Fabricacion de maquinaria y equipo n.c.p. 186 184 -14 0.7
Fabricacion de maquinaria de oficina, contabilidad e informatica 5 4 -14.0 0.0
Fabricacion de maquinaria y aparatos eléctricos n.c.p. 135 146 8.2 0.5
Fabricacion de equipo y aparatos de radio, television y comunicaciones 28 22 -21.2 0.1
Fabricacion de instrumentos médicos, dpticos y de precision y fabricacion de relojes 29 33 13.6 0.1
Fabricacion de vehiculos automotores, remolques y semirremolques 159 215 34.7 0.8
Fabricacion de otros tipos de equipo de transporte n.c.p. 158 91 -42.6 0.3
Fabricacion de muebles; industrias manufactureras n.c.p. 168 175 4.1 0.7
Reciclaje 30 33 8.1 0.1
Suministro de electricidad, gas y agua 49 75 53.4 0.3
Comercio al por mayor y al por menor 0 0 -58.9 0.0
Transporte, almacenamiento y comunicaciones 0 0 339.5 0.0
Actividades inmobiliarias, empresariales y de alquiler 0 0 -52.8 0.0
Otras actividades de servicios comunitarios, sociales y personales 0 0 -12.8 0.0
Partidas no correlacionadas 3 4 31.0 0.0

Fuente: calculos Anif con base en Dane.
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ductos quimicos, un 13.1%, equivalente a US$1.450 millones.
Es decir, un 76% de las exportaciones industriales fue de estos
cuatros sectores. Sin embargo, las mas dindamicas fueron las de
productos de la refinacidon del petréleo y combustible nuclear,
que se incrementaron en un 49.2% anual, y las de alimentos
y bebidas, que lo hicieron en un 43.1% anual.

e Estados Unidos fue el principal destino de las exportaciones del
pais en el primer semestre de 2011. Del valor total de éstas,
ese mercado recibid el 38.6%, equivalente US$10.350 millo-
nes. China fue el segundo mas importante, recibiendo el 4.4%
(US$1.190 millones); Chile el tercero, con el 4.4% (US$1.170
millones); Paises Bajos el cuarto, con el 4.2% (US$1.140 millo-
nes); y Ecuador el quinto, con el 3.5% (US$940 millones). En
otras palabras, Estados Unidos sigui6 siendo el mercado mas
importante para los exportadores del pais, muy por delante
de los que lo escoltaron. Asimismo, a falta de Venezuela han
surgido nuevos mercados como por ejemplo Chile, aunque
su importancia para el pais ha sido relativamente poca. Las
exportaciones a ese mercado estuvieron muy por debajo de
los casi US$2.700 millones que se enviaron a Venezuela en el
primer semestre de 2008.

e Entre tanto, la canasta de productos exportados a Estados
Unidos estuvo conformada principalmente por combustibles

Principales destinos de las exportaciones
Enero-junio (2010-2011)

Enero - junio

Valor FOB Variacion Participacion

Pais (US$ millones) 2011/2010 2011

2010 2011 (%) (%)

Total 19.249 26.800 39.2 100.0
Estados Unidos 7.968 10.349 29.9 38.6
China 985 1.191 20.9 4.4
Chile 554 1.168 110.9 4.4
Paises Bajos 841 1.138 354 4.2
Ecuador 823 939 14.0 3.5
Venezuela 760 742 -2.3 2.8
Pert 533 622 16.6 2.3
Brasil 451 618 37.0 2.3
Reino Unido 272 577 112.3 2.2
Otros 6.063 9.457 56.0 35.3

Fuente: calculos Anif con base en Dane.
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Exportaciones colombianas por paises y grupo de productos
Enero-junio (2011)
Participacion (%) en las exportaciones totales por productos a cada destino

Grupo de productos Estados Unidos | Paises Bajos | Ecuador | Venezuela Bélgica | Alemania Francia
Totales 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
Animales y sus productos 0.2 0.0 0.1 0.0 0.5 0.5 0.4 0.6 11
Vegetales 6.8 2.7 0.1 0.4 0.0 8.1 25.7 38.7 2.9
Café, té y especias 5.6 0.3 0.0 0.0 0.0 70.8 43.1 334 16.2
Alimentos, bebidas y tabaco 1.3 5.1 9.4 10.0 9.7 33 4.1 15.3 2.8
Minerales 0.1 0.0 0.4 0.3 0.4 0.0 0.0 0.0 0.0
Combustibles 72.7 81.5 9.6 19.8 23.9 9.0 24.1 4.4 71.5
Productos quimicos 0.5 0.3 21.0 15.7 20.9 0.8 1.7 0.7 0.4
Materias plasticas 0.8 0.1 7.9 6.8 11.5 0.0 0.1 11 0.4
Cueros y productos 0.3 0.1 1.0 1.6 0.5 0.2 0.3 0.3 0.1
Papel y sus manufacturas 0.2 0.0 8.2 11.0 8.6 0.0 0.0 0.0 0.2
Textiles 0.1 0.0 6.4 5.1 5.0 0.0 0.0 0.7 0.1
Confecciones 1.1 0.4 34 9.0 2.5 0.1 0.1 1.6 2.5
Perlas y piedras preciosas 8.2 0.0 0.4 0.3 0.4 0.5 0.0 0.4 0.1
Fundicion, hierro y acero 0.2 8.8 2.0 1.5 0.5 6.6 0.1 0.0 0.0
Metales y sus manufacturas 0.6 0.3 2.8 33 2.8 0.0 0.1 0.3 0.7
Maquinaria eléctrica 0.3 0.2 3.4 33 4.5 0.0 0.0 0.1 0.1
Vehiculos 0.0 0.0 13.6 1.5 1.4 0.0 0.0 0.0 0.1
Navegacion aérea 0 espacial 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0
Demas grupos de productos 1.0 0.2 10.2 10.4 6.7 0.2 0.2 2.5 0.8

Fuente: calculos Anif con base en Dane.

(un 72.7% del total) y perlas y piedras preciosas (un 8.2%).
Por su parte, la enviada a China estuvo compuesta por com-
bustibles (un 74.4%), hierro y acero (12.1%) y productos de
cobre (10.1%). Entre tanto, la destinada a Chile lo estuvo
por combustibles (77.4%) y azlcares y articulos de confiteria
(8%). En otras palabras, los combustibles fueron los productos
mas exportados por el pais a los principales mercados. Sin
embargo, a Estados Unidos fueron a donde mas se exportaron,
representando el 44.4% del total.

IMPORTACIONES COLOMBIANAS
EnerO-JUNIO DE 2011

e Durante el primer semestre del afo, las importaciones del pais
(en términos CIF) sumaron US$25.880 millones. Esto significa
que se incrementaron en un 41.4% en el Ultimo afo, pese a los
altos costos de transporte. Ademas, sefiala que la apertura del
pais se ha venido dando ampliamente desde el lado de las im-
portaciones, apalancada muy probablemente en la revaluacion



Comercio Exterior Colombiano 23

de la tasa de cambio peso-délar (7% anual en este periodo), las
rebajas arancelarias que ha venido implementando el gobierno
desde noviembre del afio 2010 y por una industria que mes a
mes viene creciendo a una tasa entre el 4%-6% anual.

e Segun la clasificacion Cuode, que categoriza las importaciones
segun su uso, en el primer semestre de 2011 las importacio-
nes del pais estuvieron compuestas asi: i) materias primas y
productos intermedios, un 43% del total; ii) bienes de capital y
materiales de construccidn, un 37.1% del total; v iii) bienes de
consumo, un 19.8% del total. Sin embargo, las importaciones de
bienes de capital fueron las mas dinamicas en el dltimo afio, al
incrementarse en un 50.7% a US$9.610 millones. Ello debido a
que las importaciones de equipos de transporte se elevaron en un
68.9% anual a US$3.710 millones y las de bienes de capital para
la industria lo hicieron en un 33.5% anual a US$4.890 millones.

e Lasimportaciones de materias primas fueron las segundas que
mas se incrementaron en el primer semestre de 2011. Estas
lo hicieron en un 37.9% anual a US$11.140 millones, gracias

Importaciones (segun clasificacion Cuode)
Enero-junio(2010-2011)

Descripcion Enero - junio

Valor CIF Variacion Participacion

(US$ millones) 2011/2010 2011

2010 2011 (%) (%)
Total importaciones 18.297 25.879 414 100.0
Bienes de consumo 3.836 5.121 335 19.8
Bienes de consumo no duradero 1.707 2.253 32.0 8.7
Bienes de consumo duradero 2.129 2.868 34.8 1.1
Materias primas y productos intermedios 8.076 11.136 37.9 43.0
Combustibles, lubricantes y conexos 1.151 1.991 72.9 7.7
Materias primas y productos intermedios para la agricultura 694 870 25.4 34
Materias primas y productos intermedios para la industria 6.230 8.275 32.8 32.0
Bienes de capital y material de construccion 6.376 9.611 50.7 37.1
Materiales de construccion 471 919 95.1 3.6
Bienes de capital para la agricultura 43 90 110.6 0.3
Bienes de capital para la industria 3.666 4.893 335 18.9
Equipo de transporte 2.196 3.709 68.9 14.3
Bienes no clasificados 10 12 19.1 0.0
Partidas no correlacionadas 10 12 19.1 0.0

Fuente: calculos Anif con base en Dane.
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a que la industria las hubiese aumentado en un 32.8% anual
a US$8.275 millones y que las importaciones de combustibles
hubiesen crecido en un 72.9% anual a US$1.990 millones.
Entre tanto, las importaciones de bienes de consumo fueron
las menos dinamicas de estos tres grupos, pese a que crecie-
ron en un 33.5% anual a US$5.120 millones. En esto resulto
clave la recuperacion de la economia nacional, al impulsar las
importaciones de bienes duraderos a crecer en un 34.8% anual
a US$2.870 millones. También fue determinante el dinamismo
de las importaciones de bienes no duraderos, las cuales se
incrementaron en un 32% anual a US$2.250 millones.

A nivel departamental, Bogota sigui6 siendo la region del pais
hacia donde se destino6 la mayor parte de las importaciones del
pais en el primer semestre de 2011. Del valor total de éstas, a
esa region se dirigid el 45.3%, equivalente a US$11.730 millo-
nes. Antioquia continu6 estando en el segundo lugar, recibiendo
el 11.9% del total (US$3.070 millones); Valle del Cauca en
tercero, con el 9.9% (US$2.550 millones); y Cundinamarca en
cuarto, con el 9.3% (US$2.410 millones). Es decir, en conjunto
estas cuatro regiones recibieron el 76.3% de las importaciones.
Sin embargo, las destinadas a Cundinamarca fueron las mas
dindmicas en el ultimo afio, al incrementarse en un 53.2% anual.

Segun la clasificacion CIIU Rev3., en el primer semestre de 2011
la canasta importable del pais estuvo compuesta asi: i) indus-
tria, un 94.5% del total; ii) agropecuario, caza u silvicultura, un
5.2%; vy iii) mineria, un 0.3%. En otras palabras, casi todas las
importaciones del pais fueron de bienes industriales, una porcion
pequefia de bienes agropecuarios y un monto muy bajo de bie-
nes mineros. Pese a esto, las importaciones mineras fueron las
mas dindmicas en el Ultimo afo, al incrementarse en un 55.7%
anual a US$87 millones; seguidas por las agropecuarias, que lo
hicieron en un 47.2% anual a US$1.340 millones. No obstante,
las industriales también registraron gran dinamismo, al crecer
en un 41.1% anual a US$24.450 millones.

Al interior de la industria, los productos mas importados fueron:
i) sustancias y productos quimicos, que representaron un 18%
del total industrial, equivalente a US$4.410 millones; ii) maqui-
naria y equipo, que pesaron un 12.4%, equivalente a US$3.020
millones; iii) vehiculos, que lo hicieron en un 11.2%, equivalente
a US$2.730 millones; iv) productos de la refinacion del petréleo
y combustible nuclear, que lo hicieron en un 8.1%, equivalente
a US$1.990 millones; v) equipos de transporte diferentes a ve-
hiculos y remolques, que lo hicieron en un 8.1%, equivalente a

Importaciones segin
departamento de destino

Enero-junio 2011
(participacion % en el total de importaciones)

Bogota D.C.
4.8 45.3

Valle del Cauca

Antioquia
11.9

Fuente: calculos Anif con base en Dane.
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Importaciones segun (CIIU-Rev.3)
Enero-junio (2010-2011)

Descripcion Enero - junio

Valor CIF Variacion  Participacion
Descripcion (US$ millones) 2011/2010 2011
2010 2011 (%) (%)
Total 18.297 25.879 414 100.0
Sector agropecuario, ganaderia, caza y silvicultura 908 1.336 47.2 5.2
Pesca 1 1 6.1 0.0
Sector minero 56 87 55.7 0.3
Sector industrial 17.324 24,446 41.1 94.5
Productos alimenticios y bebidas 973 1.328 36.5 5.1
Fabricacion de productos de tabaco 14 1 215 0.0
Fabricacion de productos textiles 435 705 61.8 2.7
Fabricacion de prendas de vestir, preparado y tefiido de pieles 97 166 70.6 0.6
Curtido y preparado de cueros, calzado, articulos de viaje, maletas, bolsos de mano y similares;
articulos de talabarteria y guarnicioneria 146 234 60.5 0.9
Transformacion de la madera y fabricacion de productos de madera y de corcho,
excepto muebles; fabricacion de articulos de cesteria y esparteria 68 98 44.2 0.4
Fabricacion de papel, carton y productos de papel y carton 365 419 14.6 1.6
Actividades de edicion e impresion y de reproduccion de grabaciones 89 99 11.0 0.4
Coquizacion, fabricacion de productos de la refinacion del petroleo, y combustible nuclear 1.149 1.991 73.3 7.7
Fabricacion de sustancias y productos quimicos 3.576 4.412 234 17.0
Fabricacion de productos de caucho y plastico 618 860 39.0 3.3
Fabricacion de otros productos minerales no metalicos 205 302 46.9 1.2
Fabricacion de productos metallrgicos basicos 1122 1.724 53.7 6.7
Fabricacion de productos elaborados de metal, excepto maquinaria y equipo 296 459 54.9 1.8
Fabricacion de magquinaria y equipo n.c.p. 2.138 3.024 41.5 11.7
Fabricacion de maquinaria de oficina, contabilidad e informatica 636 755 18.8 2.9
Fabricacion de maquinaria y aparatos eléctricos n.c.p. 542 741 36.7 2.9
Fabricacion de equipo y aparatos de radio, television y comunicaciones 1.125 1.319 17.3 5.1
Fabricacion de instrumentos médicos, dpticos y de precision y fabricacion de relojes 616 781 26.8 3.0
Fabricacion de vehiculos automotores, remolques y semirremolques 1.570 2.733 74.1 10.6
Fabricacion de otros tipos de equipo de transporte n.c.p. 1.327 1.976 48.9 7.6
Fabricacion de muebles; industrias manufactureras n.c.p. 215 308 43.3 1.2
Reciclaje 1 2 81.7 0.0
Suministro de electricidad, gas y agua 0 0 97.5 0.0
Comercio al por mayor y al por menor 0 0 46.0 0.0
Transporte, almacenamiento y comunicaciones 0 0 0.0 0.0
Actividades inmobiliarias, empresariales y de alquiler 0 0 1.4 0.0
Otras actividades de servicios comunitarios, sociales y personales 1 1 28.4 0.0
Partidas no correlacionadas 6 7 18.8 0.0

Fuente: calculos Anif con base en Dane.

US$1.980 millones; y vi) metales, que lo hicieron en un 7.1%
equivalente a US$1.720 millones. Sin embargo, de estos pro-
ductos, los que mas jalonaron las de todo el sector fueron los
vehiculos, cuyas exportaciones se incrementaron en un 74.1%
anual, y los productos de la refinacion del petréleo y combusti-
ble nuclear, cuyas exportaciones lo hicieron en un 73.3% anual.

e Estados Unidos fue el principal proveedor de productos del pais en
el primer semestre de 2011. Del valor total de las importaciones,
ese mercado le suministré a Colombia el 27.4%, equivalente a
US$7.090 millones. China fue el segundo proveedor en importancia,
abasteciendo al pais con el 13.4% (US$3.470 millones); y México
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Principales origenes de las importaciones
Enero-junio (2010-2011)

Enero - junio

Valor CIF Variacion Participacion

Origen (US$ millones) 2011/2010 2011
2010 2011 (%) (%)

Total 18.297 25.879 41.4 100.0
Estados Unidos 5.003 7.092 41.8 27.4
China 2.203 3.471 57.5 13.4
México 1.683 2.721 61.6 10.5
Brasil 1.157 1.369 18.4 5.3
Alemania 735 992 35.0 3.8
Argentina 703 926 31.8 3.6
Francia 550 845 53.7 3.3
Japon 503 706 40.5 2.7
Corea 435 579 33.2 2.2
Per(l 357 512 43.6 2.0
Otros 4.969 6.667 34.2 25.8

Fuente: calculos Anif con base en Dane.

fue el tercero, proporcionandole al pais el 10.5% de las importa-
ciones (US$2.720 millones). En otras palabras, estos tres paises
le suministraron a Colombia un poco mas de la mitad del total de
las importaciones (un 51.3%). Sin embargo, de estos tres paises,
México fue de donde las importaciones mas se incrementaron en
el Ultimo afo, haciéndolo en un 61.6% anual al corte del primer
semestre de 2011.

e Entre tanto, los productos mas importados desde Estados Unidos
fueron productos de la refinacion del petrdleo (un 21.6% del
total), sustancias y productos quimicos (19.8%) y maquinaria y
equipo (17%). Por su parte, desde China lo mas importado fueron
equipos de telecomunicaciones (14.4%); maquinaria de oficina
(12.1%) y maquinaria y equipo (11.2%). Por su parte, desde
México lo mas importado fueron vehiculos (26.6%), equipos de
telecomunicaciones (17.7%), sustancias y productos quimicos
(16.4%) y metales (12.3%).

BALANZA COMERCIAL
ENERO-JUNIO DE 2011

e Durante el primer semestre del afio 2011, el pais registré un
superavit comercial de US$2.220 millones (1.5% del PIB). Ello
le significo elevar en un 11.2% el registrado un afo atras, cuan-
do habia bordeado unos US$1.980 millones (1.4% del PIB). En
esto resultd clave el auge minero-energético que se ha venido
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presentando en el pais, al impulsar las exportaciones a incre-
mentarse en US$7.550 millones (un 39.2% anual) en el primer
semestre de 2011, en tanto que las importaciones (en términos
FOB) lo hicieron en US$7.330 millones (un 42.4% anual). Esto
sugiere que el pais continu6 siendo un proveedor neto de bienes
del mundo, aunque principalmente de bienes minero-energéticos.
Cabe recordar que el 70% de las exportaciones del pais fueron
tradicionales en el primer semestre de 2011.

e Estados Unidos sigui6 siendo el pais con el que Colombia mantuvo
la balanza comercial mas superavitaria en el primer semestre de
2011. El superavit comercial del pais con Estados Unidos llegd
a US$3.550 millones en ese periodo, con lo cual superd en un
10.9% el registrado un afio atras, cuando habia alcanzado los
US$3.200 millones. En esto, la dinamica de las exportaciones a
ese pais resulté determinante, al incrementarse en US$2.380 mi-
llones (un 29.9% anual) en el Ultimo afio, mientras que las impor-
taciones (en términos FOB) desde éste lo hicieron en US$2.030
millones (un 42.6% anual). Otros paises con los que la balanza
comercial del pais estuvo inclinada hacia las exportaciones fueron
Paises Bajos, con el que el superavit comercial llegd a US$990
millones, y Chile, con el que éste llegé a US$760 millones. Sin
embargo, el superavit comercial registrado con Chile fue el que
mas se incrementd en el Ultimo afo, al multiplicarse por tres,
mientras que el alcanzado con Paises Bajos tan sélo lo hizo en
un 38%. Muy probablemente, esto como resultado de la entrada
en operacion del TLC con ese pais suramericano hace dos afios.

e Por su parte, México y China continuaron siendo los dos paises
con los que la balanza comercial de Colombia fue mas deficitaria

Balanza comercial de Colombia por pais
Enero-junio (2010-2011)
(valor FOB US$ millones)

Enero - junio

Paises 2010 2011
Estados Unidos 3.202 3.550
Paises Bajos 718 991
Chile 257 757
Ecuador 462 460
Venezuela 625 439
Brasil -650 -692
Alemania -586 -724
Argentina -563 -729
China -1.056 -2.053
México -1.296 -2.284
Total 1,981 2.202

Fuente: calculos Anif con base en Dane.
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en el primer semestre de 2011. Con México, el déficit comercial
del pais ascendio a US$2.280 millones, debido a que las expor-
taciones tan sélo se incrementaron en US$27 millones (un 8.8%
anual) en el Ultimo afio, mientras que las importaciones lo hicieron
en US$1.010 millones (un 63.1% anual). Entre tanto, con China,
el déficit comercial llegdé a US$2.050 millones, gracias a que las
exportaciones tan sélo se incrementaron en US$206 millones (un
20.9% anual) en el dltimo afio, mientras que las importaciones
lo hicieron en US$1.200 millones (un 58.9% anual).

o De otra parte, la Balanza Comercial Relativa (BCR), que clasifica
los sectores en exportadores netos si es mayor a 0.3, en importa-
dores netos si es menor a -0.3 y neutrales si esta entre 0.3y -0.3,

Balanza Comercial Relativa Total (CIIU Rev.3)
Enero-junio (2010-2011)

Enero-junio

Sector 2010 2011
Total 0.1 0.0
Sector agropecuario, ganaderia, caza y silvicultura 0.1 0.0
Pesca 0.7 0.8
Sector minero 1.0 1.0
Sector industrial -0.3 -0.4
Productos alimenticios y bebidas 0.3 0.3
Fabricacion de productos de tabaco -0.3 -0.5
Fabricacion de productos textiles -0.3 -0.4
Fabricacion de prendas de vestir; preparado y tefiido de pieles 0.4 0.2
Curtido y preparado de cueros; calzado; articulos de viaje, maletas, bolsos de mano y similares;
articulos de talabarteria y guarnicioneria -0.1 -0.3
Transformacion de la madera y fabricacion de productos de madera y de corcho, excepto muebles; fabricacion de
articulos de cesteria y esparteria -0.6 -0.7
Fabricacion de papel, carton y productos de papel y carton -0.1 -0.2
Actividades de edicion e impresion y de reproduccion de grabaciones 0.0 0.0
Coquizacion, fabricacion de productos de la refinacion del petroleo y combustible nuclear 0.2 0.1
Fabricacion de sustancias y productos quimicos -0.4 -0.5
Fabricacion de productos de caucho y plastico -0.3 -0.4
Fabricacion de otros productos minerales no metalicos 0.1 -0.1
Fabricacion de productos metallrgicos basicos 0.3 0.1
Fabricacion de productos elaborados de metal, excepto maquinaria y equipo -0.4 -0.5
Fabricacion de maguinaria y equipo n.c.p. -0.8 -0.9
Fabricacion de maquinaria de oficina, contabilidad e informatica -1.0 -1.0
Fabricacion de maquinaria y aparatos eléctricos n.c.p. -0.6 -0.7
Fabricacion de equipo y aparatos de radio, television y comunicaciones -0.9 -1.0
Fabricacion de instrumentos médicos, Opticos y de precision y fabricacion de relojes -0.9 -0.9
Fabricacion de vehiculos automotores, remolques y semirremolques -0.8 -0.8
Fabricacion de otros tipos de equipo de transporte n.c.p. -0.8 -0.9
Fabricacion de muebles; industrias manufactureras n.c.p. -0.1 -0.2
Reciclaje 0.9 0.9
Suministro de electricidad, gas y agua 1.0 1.0
Comercio al por mayor y al por menor -0.4 -0.5
Transporte, almacenamiento y comunicaciones 1.0 1.0
Actividades inmobiliarias, empresariales y de alquiler -1.0 -1.0
Otras actividades de servicios comunitarios, sociales y personales -0.1 -0.3
Partidas no correlacionadas -0.2 -0.2

Fuente: calculos Anif con base en Dane.
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sefala que Colombia siguid siendo exportador neto de productos
mineros (con una BCR de 1.0) y de productos de la pesca (con
una BCR de 0.8) en el primer semestre de 2011. Entre tanto,
el pais fue neutro comercialmente en productos agropecuarios
(con una BCR de 0.0) e importador neto de productos industria-
les (con una BCR de -0.4). Esto sefiala que el perfil comercial
del pais fue similar al registrado un afo atras, con la diferencia
de que el pais dejé de ser neutro comercialmente en productos
industriales a ser importador neto de éstos.

e Alinterior de la industria, el pais sélo fue exportador neto, en el
primer semestre de 2011, de productos de reciclaje (con una BCR
de 0.9) y de alimentos y bebidas (con una BCR de 0.3). Neutral
comercialmente en confecciones (con una BCR de 0.2), productos
de la refinacion del petréleo y combustible nuclear (con una BCR
de 0.1), metales (con una BCR de 0.1), actividades de edicién en
impresion (con una BCR de 0.0) y de otros productos minerales
no metalicos (con una BCR de -0.1), entre otros. Entre tanto,
fue importador neto de maquinas de oficina (con una BCR de
-1.0), equipos de aparatos de radio y television (con una BCR de
-1.0), instrumentos médicos (con una BCR de -0.9), otros tipos
de equipos de transporte (con una BCR de -0.9) y maquinaria y
equipo (con una BCR de -0.9), entre otros.

e Por ultimo, Colombia fue exportador neto, en el primer semestre
de 2011, principalmente a Cuba (con una BCR de 0.8), Paises
Bajos (con una BCR de 0.8), Grecia (con una BCR de 0.8), Portu-
gal (con una BCR de 0.8) y Dinamarca (con una BCR de 0.7). Es
decir, de paises hacia los cuales las exportaciones fueron bajas,
salvo por las destinadas a Paises Bajos que ocuparon el cuarto

Balanza Comercial Relativa seglin paises
Enero-junio (2010-2011)

Enero-junio

Paises 2010 2011
Cuba 0.7 0.8
Paises Bajos 0.7 0.8
Grecia 0.8 0.8
Portugal 0.8 0.8
Dinamarca 0.2 0.7
México -0.7 -0.8
Repliblica Checa -0.8 -0.9
Hungria -0.9 -0.9
Bulgaria -0.9 -0.9
Lituania -1.0 -1.0
Austria -1.0 -1.0

Fuente: calculos Anif con base en Dane y Dian.
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puesto en importancia para Colombia en el primer semestre de
2011. Entre tanto, Colombia fue importadora neta de Austria (con
una BCR de -1.0), Lituania (con una BCR de -1.0), Bulgaria (con
una BCR de -0.9), Hungria (con una BCR de -0.9) y Republica
Checa (con una BCR de -0.9). En otras palabras, de paises a los
cuales Colombia les comprd poco en el primer semestre de 2011.
México siguio siendo el pais mas importante para Colombia, en
cuanto a importaciones, y a la vez del cual Colombia fue mas
importadora neta (con una BCR de -0.8).

NOTAS DE ACTUALIDAD

EL TLC pe CoLomsiA Y Estapos UNIDOS:
UNA CRONICA COMPUNGIDA

e El 7 de abril de 2011, la Administraciéon Santos logré destrabar
el Tratado de Libre Comercio (TLC) con Estados Unidos, tras
permanecer mas de cuatro afios bloqueado en el Congreso de
dicho pais. El plan de accidn se encaminé a garantizar: 1) los de-
rechos laborales; 2) la proteccion sindical, y 3) el fortalecimiento
de la justicia en el pais. En cambio, Colombia no hizo ninguna
exigencia a Estados Unidos, ni le recordd que el marchitamiento
del Plan Colombia ya estaba teniendo serias consecuencias en
materia de seguridad ciudadana. Tampoco objetd el relativo
fracaso del programa antidrogas, tanto alla como aca.

e El gobierno colombiano se limitd a repetir el listado de beneficios
que se esperan de dicho TLC, a saber: i) una aceleracion del cre-
cimiento del PIB-real, a razdén de medio punto por afio; ii) una
generacion de unos 250.000 nuevos empleos en los proximos
cinco anos (cifra bastante etérea), y iii) un incremento de las
exportaciones (se supone que de las no tradicionales) de hasta
US$1.500 millones (equivalentes a un 4% anual).

e Elgirodado por la Administracién Obama en este frente tiene una
motivacion principalmente politica: i) la llegada de una mayoria
republicana a la Cdmara debilita el discurso anticomercio de los
demdcratas; ii) la repetitiva expiracion de las preferencias aran-
celarias (ATPDEA) requiere una solucién de fondo, y iii) la pérdida
de participacion de las exportaciones estadounidenses hacia el
mercado colombiano, a manos de los mercados del Mercosur, la
zona Euro y Canada, amenaza su balanza comercial.
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e Esta nota constituye una compungida cronica sobre el TLC de Co-
lombia y Estados Unidos. Aunque las lecciones son obvias, es Util
recordar los errores cometidos: 1) se ejercié una elevada “ingenui-
dad” al pensar que Colombia le cambiaria “la plantilla de negocia-
ciones” a Estados Unidos, inclusive tras conocerse lo “logrado” por
Chile y Australia, especialmente en materia agricola; 2) se desco-
nocieron las advertencias sobre la posibilidad de caer victimas del
“fuego cruzado” entre demdcratas y republicanos, como en efecto
ocurrié, y 3) tardiamente se entendid la urgencia de habilitar
otros TLCs que le dieran al pais alternativas e inclusive pudieran
servir de acicate para mover politicamente a Estados Unidos.

El preambulo del TLC (1990-2003)

e En 1994 tuvo lugar la Primera Cumbre de las Américas, con miras
a crear el Area de Libre Comercio de las Américas (ALCA). Pasaron
cuatro afios antes de citarse la Segunda Cumbre (1998), donde
se fijo la meta de buscar un ALCA operando a mas tardar en los
inicios de 2005. Para 2001, la Tercera Cumbre habia logrado un
primer borrador de dicho ALCA.

e Sin embargo, la temperatura politica anticomercio iba en ascenso
en Estados Unidos, por cuenta de las pérdidas de empleo que
le dejaba el NAFTA (con México y Canada), tras completar ocho
afos de vigencia (1994-2002). Habilmente, el presidente Bush
logré que le aprobaran, en agosto de 2002, la Ley del Trade
Promotion Authority (o fast track), donde el Congreso tan sélo
podia aprobar o rechazar en bloque las negociaciones que dele-
gaban por esta via en el Ejecutivo. Era claro que Estados Unidos
ya estaba a la zaga del comercio mundial, pues sblo contaba con
tres TLCs (NAFTA, Jordania e Israel).

e Mientras tanto, Uribe I (2002-2006) dejaba claro en su Plan
Nacional de Desarrollo la intencidn de abrirse mas al comercio
y a la Inversidn Extranjera Directa (IED). No sdlo la relacidn
(exportaciones+importaciones)/PIB continuaba estancada en nive-
les bajos del 30%, sino que ese comercio se concentraba en mas
de un 40% con Estados Unidos. En este sentido, para Colombia
resultaba prioritario el ALCA frente al TLC con Estados Unidos.

e Sin embargo, esa estrategia de perseguir primero el ALCA
se malogré por cuenta de la llegada de Lula a la presidencia
de Brasil en octubre de 2002. El primer obstaculo surgié de
eliminar el componente agricola del ALCA, el cual era prio-
ritario para Colombia. El hundimiento de las perspectivas
del ALCA se produjo a finales de 2003, cuando Brasil, Ar-
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Evolucion del TLC Colombia-EE.UU
(2002-2011)
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gentina y otros miembros del G-20 bloquearon los mddulos
de inversion, compras gubernamentales y politicas de com-
petencia. Asi, el ALCA quedd limitado a un simple marco de
referencia para futuros acuerdos comerciales bilaterales o
multilaterales. Triunfaron entonces los vitores “bolivarianos”,
aupados en el liderazgo antiimperialista de Lula, y Colombia
de paso perdid una gran oportunidad de apertura en bloque.

Negociaciones bilaterales del TLC Colombia-Estados Uni-
dos (2003-2006)

e Ante el fracaso del ALCA, Estados Unidos decidi6 acelerar el paso,
usando su fast track comercial. Para finales de 2002 ya tenia nego-
ciado su TLC con Chile y hacia finales de 2003 notificd a su Congreso
el inicio de las negociaciones con Colombia, Peru, Ecuador y Bolivia.

e En la primera etapa los paises andinos manifestaron sus inte-
reses sectoriales. La segunda etapa cobijé casi dos afios de ne-
gociaciones (mayo de 2004-febrero de 2006). Alli se realizaron
15 rondas (incluyendo una adicional a las compartidas con los
paises andinos), se trataron 23 temas centrales, siendo los mas
contenciosos los de agricultura, medidas sanitarias y fitosanita-
rias y propiedad intelectual (extendiéndose por 21 meses). Las
negociaciones mas agiles estuvieron en las areas de comercio
electronico y capacidades comerciales (11 meses). Finalmente,
la firma entre las partes ejecutivas se llevd a cabo en noviembre
de 2006 y el Congreso de Colombia y la Corte Constitucional lo
habian ratificado antes de finalizar 2007.

e Enretaliacion, Venezuela decidié abandonar la CAN en abril de
2006 y también el G-3, volcando sus intereses sobre el Mercosur.
Este accionar bien puede interpretarse como una retribucién a
Brasil y Argentina por haber logrado el entorpecimiento del ALCA.

Obstaculos a la ratificacion del TLC en Estados Unidos

e En noviembre de 2006, los demdcratas lograron la mayoria en
ambas camaras de Estados Unidos. Ante el temor de agudizar
las pérdidas de empleo por la via de aprobar mas TLCs, los de-
mdcratas recurrieron al expediente de bloquear la ratificacion del
TLC con Colombia. Para ello, adujeron la existencia de graves
violaciones a los derechos de los trabajadores y sindicalistas, lo
cual era histéricamente cierto, mas no nuevo.

e Ya se ha relatado entonces cémo la agenda de exigencias de
Obama a Santos se ha centrado en este tema y las medidas
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Negociaciones bilaterales del TLC Colombia-Estados Unidos
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Fuente: elaboracion Anif con base en SICE de la OEA.

que se han tomado para superar este obstaculo. En abril de
2011 se envid el primer informe de avances en estos frentes a
la Administracion Obama. A principios de mayo, Obama notifico
al Congreso de dichos cumplimientos, para poder avanzar en las
discusiones técnicas del TLC. En junio, la Administracion Obama
sefald el cumplimiento de otras condiciones, pero a hoy no se
conoce la fecha de discusion del TLC en el Congreso, aparente-
mente estando atada a la del TLC con Corea del Sur y Panama.

e Una vezfijada la fecha de entrada al Congreso, se tienen 90 dias para
aplicar los procedimientos de aprobacidn o rechazo en bloque. El es-
cenario mas probable daria como fecha de posible aprobacion octubre
de 2011 y su entrada en vigencia un afio mas tarde (finales de 2012).

Conclusiones

e Mientras que el TLC entre Colombia y Estados Unidos ha tenido
un tiempo de hibernacién ya superior a los cuatro afios (2006-
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2011), las exportaciones no tradicionales del pais hacia Estados
Unidos se han mantenido casi constantes en US$4.200 millones
(ddlares constantes de 2010). En cambio, las exportaciones
tradicionales han venido en permanente incremento al pasar de
unos US$4.250 millones en 2001 a cerca de US$14.000 millones
en la actualidad. Esto lo que demuestra es que la penetracion de
las exportaciones de commodities no requiere de TLCs, pero las
no tradicionales (las intensivas en mano de obra) si lo requieren,
siendo éste el gran problema que enfrenta Colombia. Notese que
a principios de la década pasada las exportaciones del pais se
repartian 50%/50% entre commodities y no commodities. Ahora,
esa balanza se ha inclinado en forma preocupante hacia casi un
70% a favor de los commodities. Por esta via, la tardanza en la
ratificacion del TLC con Estados Unidos le ha hecho perder al pais
un tiempo precioso en la consolidacién de un sector exportador
mejor balanceado, generandose sesgos a favor de producciones
capital-intensivas y en detrimento de las oportunidades de em-
pleo y equilibrios sociales mas duraderos. Ese tiempo precioso
jugd en contra de Colombia, pero a favor de México, Chile, Peru
y toda Centroamérica.

e Laslecciones son obvias y es util recordar los errores cometidos:
1) se ejercid una elevada “ingenuidad” al pensar que Colombia le
cambiaria “la plantilla de negociaciones” a Estados Unidos, espe-
cialmente en materia agricola; 2) se desconocieron las adverten-
cias sobre la posibilidad de caer victimas del “fuego cruzado” entre
democratas y republicanos, y 3) tardiamente se entendid la urgen-
cia de habilitar otros TLCs que nos dieran alternativas comerciales.

LA AGENDA COMERCIAL DE COLOMBIA:
Mas ALLA DEL TLC con Estapos UNIDOS

e Durante el periodo 1990-2003, la agenda comercial de Colombia
apoy6 la creacion del Area de Libre Comercio de las Américas
(ALCA). Sin embargo, dado su fracaso, Colombia se enfocd en el
TLC con Estados Unidos. Ante este otro revés (hasta hoy persis-
tente), Colombia ha buscado algo tardiamente agilizar otra gama
de TLCs, que le permita abrir a nuevos mercados, especialmente
en Europa y Asia.

e En esta nota se profundizara sobre el alcance de esa otra agenda
comercial paralela que monté Colombia durante los afios 2006-
2011. Esta, ademds, se vio presionada por el colapso comercial
con Venezuela. Como se recordara, las exportaciones colombia-
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nas a dicho pais llegaron a bordear los US$6.200 millones en el
afio 2008, aunque tocaria netear el monto de las “ficticias” que
ahora estd investigando la Dian. Después, éstas cayeron a tan
sblo US$4.100 millones al finalizar el afio 2009 y actualmente
no superan los US$1.400 millones.

e Como se hace evidente a lo largo de esta nota, si bien esta
agenda paralela ha tenido algun éxito al configurar TLCs con
Canada, la Zona euro y el EFTA, entre otros, la mala noticia
es que éstos son mercados pequefios y con un bajo potencial
para las exportaciones no tradicionales (intensivas en mano
de obra). En buena parte, esto refleja el fracaso de la llama-
da “agenda interna” del periodo 2002-2010, en medio de una
peligrosa apreciacion cambiaria proveniente del auge minero-
energético. Infortunadamente, Colombia no tiene a mano
mecanismos apropiados del sector real para combatir dicha
apreciacion cambiaria, por la via de: i) modernizar la infraes-
tructura, especialmente vial; vy ii) flexibilizar su mercado laboral.

Comercio colombo-venezolano (2002-2010)

e Ante la cronica compungida del TLC con Estados Unidos, el merca-
do venezolano se habia convertido en una tabla salvadora durante
el periodo 2004-2008. Finalmente, nuestros exportadores de
productos agroindustriales se habian dado cuenta de las ventajas
culturales y geograficas que representaba dicho mercado. Sin
embargo, éste colapsd por razones de la lucha politica-ideoldgica
durante los afios 2009-2010.

e Como se recordard, en el periodo 2002-2003, las exportaciones
del pais a Venezuela cayeron en un 40% anual a US$830 millo-
nes (ddlares constantes de 2010), por cuenta de una economia
venezolana contrayéndose a ritmos cercanos al 8.3% en pro-
medio anual. Sin embargo, éstas repuntaron a casi US$3.000
millones entre los afios 2004-2006, producto de una economia
creciendo a tasas del 13% en promedio anual. Gracias a ello, el
mercado venezolano paso de representar un 18% a un 21% de
las exportaciones no tradicionales del pais.

e Dicho dinamismo se acentud durante el periodo 2007-2008,
cuando las exportaciones colombianas a Venezuela se duplicaron
nuevamente hasta llegar a los US$6.200 millones. Colombia se
habia convertido entonces en la despensa de Venezuela, ofrecién-
dole alimentos y bebidas (un 19% de las exportaciones), textiles
(11%), sustancias y productos quimicos (10%).
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Evolucion de la relacion comercial Colombia-Venezuela
(2002-2011)
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Fuente: calculos Anif con base en Dane y U.S. Bureau of Labor Statistics.

e Sinembargo, en el periodo 2009-2010, las relaciones bilaterales
sufrieron un fuerte revés debido a: i) el hallazgo de lanzaco-
hetes comprados por Venezuela que terminaron en manos de
las Farc; ii) el rechazo de Venezuela a la expansidon de bases
militares de Estados Unidos en Colombia; v iii) los repetidos
incidentes de seguridad nacional en la frontera. Todo ello llevo
a registrar una abrupta caida de dichas exportaciones, cerrando
en $4.100 millones en 2009 y en US$1.400 millones en 2010.

Negociacion de TLCs: mas alla del TLC con EE.UU.

o Ante las dificultades para concretar el TLC con Estados Unidos y
la inestabilidad politica de Venezuela, la Administracion Uribe-II
(2006-2010) apreto el paso para buscar una agenda comercial
alternativa. En efecto, hacia mediados del afio 2006, se iniciaron
negociaciones para suscribir un TLC con el Tridngulo del Norte de
Centroamérica (Guatemala, El Salvador y Honduras). Colombia
habia exportado a dicho “triangulo” unos US$270 millones (ddla-
res de 2010) en 2005 (1% del total). Se trataba, principalmente,
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Agenda comercial de Colombia
(2002-2011)
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Fuente: calculos Anif con base en Dane y U.S. Bureau of Labor Statistics.

de productos de plastico (23%) y combustibles (13%). Nuestras
importaciones desde alli tan sélo llegaban a US$20 millones,
principalmente productos de caucho.

e Estas negociaciones concluyeron casi un afo después (marzo de
2007), tras seis rondas. Pero dicho TLC sdlo vino a operar hacia
finales de 2009. Al cierre de 2010, las exportaciones a esos mer-
cados se habian incrementado a US$560 millones, pero todavia
representaban un 1% del total.

e Después vinieron las negociaciones con Chile, las cuales sélo
requirieron de dos rondas, realizadas en octubre de 2006. Las
exportaciones del pais hacia Chile sélo llegaban a US$330 millo-
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nes en 2005 (1% del total), principalmente combustibles (25%),
productos de plastico (15%) y azlcar (12%). Las importaciones
sumaban US$420 millones (2% del total), principalmente frutas
(13%) y papel y carton (10%). Este TLC entrd en vigencia en
mayo de 2009. Al cierre de 2010, las exportaciones a Chile habian
repuntado a US$1.090 millones (ascendiendo al 3% del total) y
las importaciones llegaron a US$740 millones (2%).

e Las negociaciones con Canada se concretaron en junio de 2007.
Las exportaciones hacia ese mercado llegaron a US$300 millo-
nes en 2006 (1% del total), principalmente combustibles (39%)
y café (30%), y las importaciones a US$540 millones (2% del
total), siendo principalmente cereales (20%), vehiculos (13%) y
papel y carton (11%). Después se paso a negociar con la Asocia-
cion Europea de Libre Comercio (AELC o EFTA), hacia donde las
exportaciones habian sumado US$630 millones (2% del total),
referidas a piedras preciosas (83%). Las importaciones desde
esa region ascendian a US$290 millones (1% del total), princi-
palmente maquinaria (27%), productos farmacéuticos (17%) y
quimicos organicos (16%).

e Ambas negociaciones se dieron por terminadas un afio después,
en junio de 2008, tras cinco rondas de negociaciones. El TLC con
la EFTA entré a regir s6lo con Suiza en julio de 2011, a la espera
de Noruega, Islandia y Liechtenstein. Las exportaciones del pais
habian sumado US$900 millones en 2010 (2% del total) y las
importaciones US$440 millones (1% del total). Por su parte, el
TLC con Canada entro en vigor el 15 de agosto de 2011, hacia
el cual las exportaciones habian llegado a US$530 millones en
2010 (1% del total) y las importaciones a US$830 millones (2%
del total).

e Por ultimo, la Administracion Uribe II concretd el TLC con la
Unidn Europea, iniciando negociaciones en septiembre de 2007,
tardando casi dos afios, y concluyendo en marzo de 2010. Sin
lugar a dudas, se trataba del mercado mas importante para
Colombia, después del de Estados Unidos. En 2006, las expor-
taciones a ese mercado habian llegado a US$3.630 millones
(14% del total), referidas principalmente a combustibles (40%);
mientras que las importaciones llegaban a US$3.780 millones
(13%), principalmente maquinaria (19%) y aparatos eléctricos
(14%). Actualmente, dicho TLC esta en la etapa de ratificacion.
Las exportaciones a ese mercado también ascendieron has-
ta llegar a US$5.000 millones en 2010 (13% del total), pero
las importaciones también se elevaron a US$5.640 millones
(14% del total), mostrando que el comercio es en ambas vias.
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Comercio y potencial exportador de Colombia

e Ha quedado claro entonces que los TLCs implican comercio en
ambas vias, donde la capacidad competitiva del pais determi-
nara qué sectores se expanden y cuales se contraen. En vista
de esto, se ha estimado el potencial impacto de los TLCs que ha
negociado el pais. Por ejemplo, en la mayoria de TLCs vigentes
a 2010 (CAN, G2, Triangulo de Norte, Chile y Mercosur), el pais
cuenta con una ventaja clara para sus sectores minero, petrolero
y de confecciones. En el caso de la CAN y del Triangulo del Norte
se tienen ventajas relativas en los sectores de papel, textiles y
quimicos. Sin embargo, esos mercados muestran una desventaja
relativa de los sectores agropecuario y metalurgico.

e Los TLCs que recientemente entraron en vigor (EFTAy Canada) y
aquellos que estan por hacerlo (Estados Unidos y Union Europea)
muestran ventajas exportadoras para los sectores de: mineria,
petrdleo, confecciones, cuero y calzado, metallrgico, alimentos
e inclusive en agro. Sin embargo, estaran en desventaja relativa
los siguientes sectores: textiles, quimicos, papel, vehiculos y
plasticos y caucho.

o Deotra parte, se ha venido comentando que la falta de una adecuada
infraestructura exportadora sera un gran handicap para el pais, en
momentos en que se han negociado estos TLCs. Si, adicionalmen-
te, se enfrenta una oleada de apreciacién cambiaria y el gobierno
decide realizar rebajas arancelarias unilaterales para dichos pro-
ductos de importacidn, pues la cuestion se le pone bastante dificil
al sector productivo exportador, diferente al de los commodities.

Conclusiones

e Ha quedado claro entonces que si bien se ha tenido relativo éxito
en configurar TLCs con Canada, la Zona euro y el EFTA, Colombia
continla rezagado en esta materia. Por ejemplo, Chile cuenta
con 16 tratados, México con 14 y Per( con 10. Ademas, dichos
TLCs tan solo representan el 24%-30% de las exportaciones e
importaciones del pais frente al 55%-40% de los TLCs que estan
por entrar en vigencia (Estados Unidos y la Zona euro).

* Ya se ha explicado cémo el grueso de estos nuevos TLCs estd
volcado sobre mercados pequefios o cuyo potencial exportador
para los sectores de agroindustria son mas bien bajos. También,
ha quedado claro que los TLCs implican comercio en ambas vias,
donde la capacidad competitiva del pais determinara qué sectores
se expanden y cudles se contraen.
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e La mayoria de TLCs vigentes a 2010 (CAN, G2, Triangulo de
Norte, Chile y Mercosur) muestra ventajas en los sectores mi-
nero, petrolero y de confecciones, pero desventajas relativas de
los sectores agropecuario y metalurgico. En lo referente al EFTA
y Canada (ya operativos) y en los de Estados Unidos y Union
Europea (pendientes) se encuentran ventajas exportadoras para
mineria, petrdleo, confecciones, cuero y calzado, metallrgico,
alimentos e inclusive en agro. Sin embargo, alli estaran en
desventaja relativa los sectores de textiles, quimicos, papel,
vehiculos y plasticos y caucho.

e Colombia enfrenta dos tipos de desafios en materia de compe-
titividad. Hacia el mediano plazo, debe superar sus escollos en
materia de infraestructura y de inflexibilidad del mercado laboral.
En el corto plazo, debe adoptar medidas de controles de capital
que permitan enfrentar el grave problema de apreciacién. A la
vuelta de unos pocos afios se sabra cuan exitosa fue la estrate-
gia de apertura comercial adoptada por Colombia durante este
periodo 2002-2010, en funciéon de haber superado o no estos
desafios de mediano y corto plazo.



